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Y
o   O NACÍ a mediados de los 70, y mi 
primera muestra de liderazgo de la que tengo 
recuerdo, me llegó de niño, con casi 9 años 
de edad, y fue ver por la televisión, en el 
único canal que teníamos en aquella época, 
a un larguirucho jugador de baloncesto con 
el 32 a la espalada y que jugaba para Los 
Angeles Lakers. Por su estatura, 2,06m, era 
algo increíble verle dominar el balón y actuar 
como “playmaker”, ante jugadores a los que 
le sacaba entre 15 y 25 centímetros, Earving 
“Magic” Johnson. Pues con sólo 25 años 

mandaba a todos sus compañeros, no paraba de decirles qué tenían que hacer 
en la cancha, los estimulaba para ser mejores, sabiéndose que él tenía ese don 
para ver lo que pasaría antes de que ocurriese. 

Ahí empezó mi idilio con esta persona, hasta hoy. El liderazgo es 
imprescindible si una sociedad, una empresa o cualquier agrupación 
de personas, quiere tomar decisiones. Y desgraciadamente nuestra 
sociedad, tanto la catalana como la española ha deteriorado ese rol, y ni 
lo encontramos en la política ni en la sociedad civil. Y sin duda, lo digo 
con mucho pesar, porque ahora con 42 años, sé que me toca liderar, y me 
encuentro preparado para ello, pero a mi alrededor, en mi sociedad, me 
faltan referentes para seguir mejorando y aprender de ellos. 

La falta de una metodología actualizada a la sociedad de hoy en día para 
obtener los objetivos reales en las empresas, me hace pensar que el 
problema no lo tienen los empleados, sino que los que les emplean, han 
desistido de seguir evolucionando, y no aportan a sus seguidores, las armas 
necesarias para que éstos puedan seguirles con entusiasmo y seguridad.

Nuestra sociedad está cambiando a pasos agigantados, con una integración 
cada vez más rápida de comunidades internacionales, y los teóricos líderes 
de la misma, no son conscientes de ese cambio para tomar la delantera a 
otros países de nuestro entorno, e incluso para ser la referencia en España, 
de absorber ese talento y emprendiduría a través del liderazgo social.

Cada día escucho en mi entorno internacional, que vivir aquí es un placer, 
pero no hacer negocios con los autóctonos, e incluso tengo que oír que no 
somos serios y faltamos a nuestra palabra. Esto debe parar. Y debemos 
considerar que no hemos hecho bien las cosas los últimos años. Por ello, 
aparte de una mayor autocrítica, deberíamos empezar a valorar sí no 
tenemos lo que nos merecemos.

Yo reclamo y exijo mayor compromiso social de los que sean líderes en 
sus campos para hacer nuestra sociedad nuevamente respetada y ser 
una referencia en Europa. ¿Cómo? Pues de una manera bien sencilla, 
comunicando más y mejor y exigiendo a las formaciones políticas mayor 
unión por un interés común: ser mejores y desearlo.

Debemos empezar ya. 

Liderazgo, 							    
te necesitamos
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Jose Luis Led
Vestir de lujo con sello italiano
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La relación con José Luis Led viene de hace muchos años. 
Hablar con él es compartir conocimiento de una persona que 

sabe qué es el lujo y que distingue muy bien cuáles son los 
objetivos que su marca debe cumplir y a quién se dirige. 
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Estamos en una sociedad, donde las nuevas tecnologías y los aparatos 
electrónicos lo dominan todo, en lo que se refiere a las relaciones personales 
y las relaciones empresariales. Pero para Romero, lo más importante, es 
recuperar las relaciones humanas, claves para la generación de confianza 
y proyectos de largo recorrido.

La gente sigue sorprendiéndose en los afterworks que gestionamos, en las diferentes reuniones 
profesionales o en eventos que acudimos como invitados, a lo que nos dedicamos en Romero. Les 
decimos que nuestro core business es muy simple: nos dedicamos a gestionar personas. Respuesta de 
amplio análisis y explicación para la mayoría de individuos, pero no para nosotros.

Es la clave, la gestión de personas, de cualquier proyecto que nos pongamos a realizar, ya sea propio 
o en conjunto con otros partners. Y asumo que, para la mayoría de personas, el negocio o el motivo 
empresarial no prioriza para nada, el aspecto humano de los mismos, e incluso es algo hasta accesorio, 
podríamos apostillar.  Pero para nosotros, es sin duda, todo lo contrario, es lo más importante, la piedra 
angular de cualquier proyecto que queramos emprender. 

GESTIONAR  PERSONAS: UN RETO Y UNA NECESIDAD 
PARA ROMERO PREMIUM NETWORKING 
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L
a gestión de personas se basa en 
promulgar los valores humanos en 
que basamos nuestras relaciones 
profesionales: profesionalidad, 
transparencia, honestidad y compartición. 
Y como están en nuestro ADN 

empresarial y personal, el staff de Romero tiene 
entre sus objetivos principales transmitirlos desde 
un principio, en las primeras conversaciones con los 
nuevos potenciales partners y clientes finales, porque 

no hay tiempo que perder y nos gusta la línea de 
actuación directa

En un entorno geoeconómico y político favorable y/o 
estable, lo más importante para nuestra organización 
es prestablecer entre las personas, unas relaciones 
empresariales directas y transparentes, dejando 
desde un principio las cosas muy claras y sin lugar 
a dudas posteriores. Romero es un canal o network, 
por el que el emisor y el receptor necesariamente 
deben pasar. Y así, acelerar los procesos de negocio o 
acuerdos comerciales, siempre a través de nosotros.

Parece simple, llano y sin muchas dificultades, sin 
embargo, no lo es tanto cuando entra en juego las 
emociones y en muchas ocasiones la voluntad de no 
comunicar transparentemente lo que uno quiere. ¿Y 
eso por qué? Pues por muchas razones, la mayoría 
de índole humano. Y es que nos cuesta mucho como 
sociedad, ser honestos desde un principio y decir 
toda la verdad de lo que queremos profesionalmente 

del otro, y así se pierde tiempo y sobretodo 
competitividad, negocios, además de no generar 
confianza alguna.

Nuestra experiencia nos brinda justamente, que el 
tiempo es esencial en los negocios, y por ello creemos 
que perderlo con rodeos es simplemente absurdo. 
De esta manera, nuestro cometido es encontrar 
la conexión humana con las personas con las que 
negociamos o gestionamos proyectos, sí proyectos, la 

base de los negocios para ROMERO es marcarse cada 
negociación como un proyecto único, de esa manera 
siempre sentaremos las bases, cada vez, basadas en 
los principios y valores humanos. 

A pesar de parecer obsesivo, puedo asegurar que 
es el mejor mecanismo que hemos encontrado para 
que un negocio o negociación nos aporte el 100% de 
satisfacción para las dos o tres partes (si en algunos 
casos actuamos de intermediarios).

“Para Romero la gestión 
de las personas es lo más 
importante: la piedra angular 
de cualquier proyecto que 
queramos emprender” 

Primer Afterwork Romero Noviembre 2018. 
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Y la pregunta que os podéis formular posteriormente 
es la siguiente, ¿es rentable actuar de esta manera? Sí 
rotundamente sí. Porque la clave de la rentabilidad 
no solamente viene dirimida por lo que genera el 
negocio itself con ese partner o cliente final, sino 
que los intangibles son incluso más atractivos que el 
acuerdo puntual.  Los intangibles no es el típico humo 
que podríais estar esperando de mis palabras, sino 
que lo sintetizamos en lo siguiente: recomendaciones, 

aportaciones de nuevos contactos por satisfacción y por 
estimulación espontánea, y así obtener el neverending 
result. Una fuente inagotable de potenciales proyectos 
a través de la recomendación positiva de las personas 
que comparten la conexión humana como principal aval 
para la construcción del Premium Networking.

Ciertamente, nos ha resultado infinitamente más fácil 
con el cliente extranjero residente aplicar esta filosofía. 

Y eso es entendible cuando lo que quiere este colectivo 
es integrarse lo más pronto posible a nuestra sociedad, 
y cometiendo el grave error de ser más flexible con 
lo que desconoce: la falta de experiencia en el trato 
con la sociedad nacional, y, con una clara voluntad de 
acelerar los procesos de confianza, reduce su grado 
de protección, y no percibe el peligro de ser estafado o 
engañado por personas sin valores que lo que quieren es 
un negocio rápido de win/lose.

“Nuestro cometido es 
encontrar la conexión 
humana con las personas 
con las que negociamos o 
gestionamos proyectos”

Presentacion Europea libro del artista David Dalmau.
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Por ello, gracias a la extraordinaria y única posibilidad 
que nuestra generación puede disfrutar con esta 
llegada incesante de personas internacionales High 
End a nuestro país, Romero ha querido aprovechar 
la oportunidad incuestionable de hacer las cosas 
bien, velando por sus intereses, y responsabilizarse 
y comprometerse a facilitar su integración y a 
la construcción de un networking duradero y de 
cimientos muy sólidos, basados en los valores humanos 
principalmente.

¡¡Esperamos más colaboración futura de carácter 
nacional, para que esta corriente prevalezca, como 
un cordón sanitario que proteja a este colectivo 
regenerador y que nos aporta prosperidad a nuestro 
país!! 

“Nos ha resultado 
infinitamente más 
fácil con el cliente 
extranjero residente 
aplicar esta filosofía”

Evento Año Nuevo Chino 2019 en Real Circulo Artistico.

Si te ha gustado este artículo  puedes 
encontrar este y otros  en:
www.premiumnetworkingtimes.com/blog/

http://www.premiumnetworkingtimes.com/blog/


Cuando la ilusión de una vida 
se convierte en tu proyecto profesional 

Pilar Latorre

El branding personal se ha convertido en Romero Premium 
Networking en uno de los servicios más apreciados y más 
exitosos debido a la interrelación que se genera con todo 
nuestro networking. Pilar Latorre es un claro caso de ello.
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http://pilarlatorre.com
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Rosa Román
Presidenta de Chaîne des Rôtisseurs. Por el desarrollo 

de la amistad y los negocios en torno a la cocina.

Rosa Román es la primera mujer en ser Presidenta de La Chaîne des 
Rôtisseurs y no estamos hablando de cualquier cosa. En un momento en 
el que la presencia de la mujer en los puestos directivos de las empresas 

y a la cabeza de instituciones está bajo el foco de los debates en los 
grandes medios, por primera vez en la historia de esta institución en 

nuestro país, una mujer ocupa su presidencia. 
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R
osa Román nos habla en esta entrevista sobre La 
Chaîne des Rôtisseurs y el camino que ha emprendi-
do al frente de una institución histórica. Y a nosotros 
nos interesan sobre todo, los puntos de unión entre 
una entidad como ésta y nuestro papel en el mundo 
del Networking. Verán las similitudes.
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DME GT CLUB
El club de los súper deportivos 
y mucho más...
No es lo mismo ser un aficionado al mundo del motor, que vivir el 
motor. No es lo mismo que te gusten los coches, que vivas los coches. 
Este último es el caso de DME GT Club, algo más que un club de 
amantes de todo lo relacionado con los coches. Pero no todos los coches. 
Estamos hablando de Súper Cars. DME GT Club es el espacio para los 
apasionados por los GT (Gran Turismo) y el lifestyle relacionado con 
ellos en Barcelona, así como de todo lo relacionado con el mundo de la 
exclusividad en torno al motor y fuera de él.
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Tres líneas de Negocio 

DME GT Club tiene cuatro departamentos con los que cubre todo lo que un conneisseur 
de los coches puede soñar. Drive Me Barcelona se especializa en tours y experiencias con 
súper deportivos, así como en la organización de eventos corporativos. DME Luxury Car 
Rental fue desarrollada no solo como una empresa de alquiler de coches, sino como una 
empresa focalizada en el detalle y la necesidad del cliente.

RME Club fue creado para compartir la pasión por el motorsport con los amantes de los 
circuitos y la velocidad. Y por último, Dreicar, el taller especializado en superdeportivos, 
car detailing y wrapping.

Ya vemos pues que, con tal distribución de las áreas del Club, la aspiración
es la de ofrecer todo lo que el amante de los coches necesita: desde un gran abanico de 
superdeportivos, coches de circuito, eventos lifestyle, eventos motorsport, servicios, etc.

Performance & Pleasure

El concepto con el que se identifica el Club es: Performance & Pleasure.
Es decir, el de no ser un simple espectador o admirador desde la barrera de las virtudes y 
cualidades de los coches. Es estar dentro, ser parte de.

Se trata de disfrutar de la experiencia de estar a los mandos de súper cars,
de las máquinas más potentes y las más bellas. La flota de vehículos del Club consta de los 
mejores súper deportivos del momento.

Para los amantes de la velocidad y los circuitos, también disponen de un buen apartado de 
vehículos preparados para poder poner a prueba sus habilidades como piloto.

“DME GT Club cubre un vacío en el servicio de lujo en Barcelona,
permitiendo disfrutar de coches de lujo a partir de dos horas.”



ROMERO PREMIUM NETWORKING MAGAZINE
Nº 04 | Abril 2019

Servicios

Los miembros de DME GT Club 
disfrutan de una gran lista de 
servicios y ventajas, como disponer 
de una gran flota de vehículos y el 
acceso a todos ellos; la participación 
en eventos propios o eventos 
externos como el Ferrari Club, 
Aston Martin Club, etc.; Motorsport 
Events, como los Trackdays; los 
DME Services, y Dreicar con 
mantenimiento y reparación de los 
vehículos del socio, Car Detailing, 
Car Wrapping, PPT (Paint Protection 
Film), Car Storage; y los Luxury 
Services, Servicio de Chófer, 
Concierge (Yates, helicópóteros, Jets, 
tickets, restaurantes, vuelos), Sofía 
Barcelona Hotel...

Los miembros pueden disfrutar del 
alquiler de coches libremente, salidas 
de 4 días en eventos singulares 
del mundo del motor (MonacoGP, 
Goodwood, 24h Le Mans, Concorso 
d’Eleganza Villa d’Este, etc.), salidas 
de un día entre semana y trackdays 
en los circuitos más icónicos de 
Europa.

Además, los socios tienen a su 
disposición una interesante agenda 
social con presentaciones de 
productos y servicios relacionados 
con el lifestyle de este segmento. 
Servicios de Concierge.

“La pertenencia al Club 
permite acceder a la participación 

en eventos propios y externos 
relacionados con su lifestyle.”
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Miembros

Para disfrutar de los coches, ningún 
miembro tiene preferencia sobre otro, 
sencillamente obtiene el coche quien 
antes reserva, así que es recomendable 
planificar las reservas. La flota va 
creciendo según la demanda que tengan 
los coches, para así poder continuar 
ofreciendo un buen servicio a los 
miembros.
Los miembros de DME GT Club tienen 
distintos tipos de tarifas, Bronze, Plata, 
Oro y Platinum, a las que se aplican 
diferentes tipos de descuentos.

Entre su flota de vehículos encontramos 
marcas de prestigio como Lamborghini, 
Ferrari, Aston Martin, Porsche, Nissan 
GT-R, Audi R8...

Los pasos a seguir para poder disfrutar 
de todos los servicios y ventajas del club, 
son bien sencillos:

– Escoge tu descuento y hazte miembro.
– Haz tu reserva, escoge tu coche y 
planifica escapadas y eventos.
– Sal y disfruta de toda la flota de 
superdeportivos y coches de circuito.

DME GT Club quiere ser pues el Club 
en el que los amantes de la conducción 
entren y vivan un universo propio en el 
que todo esté a su alcance. Un Club en 
el que la pasión por los coches abra la 
puerta además a una serie de conexiones 
con un mundo exclusivo, en el que se 
compartan además vivencias nuevas y 
siempre alrededor de personas con gusto 
por la excelencia.

Y gusto por los coches, claro.

Address
Sofia Barcelona Hotel
Barcelona • 08028 • España
Contact Info
Email: info@dmegtclub.com 
Phone: +34 661 528 170 
ww.dmegtclub.com

http://ww.dmegtclub.com
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Xavier Lahuerta 				
y Xavier Pellicer
Una cocina para un cambio
Contar en un mismo espacio con Xavi Lahuerta y con Xavier Pellicer hablando 
de cocina, de proyectos, de modelos de negocio y por encima de todo, de un 
estilo de vida, es un lujo que hay que saber aprovechar. Y lo hemos hecho nada 
menos que en El Menjador, la nueva propuesta de Xavi Pellicer que hace poco 
tiempo que ha comenzado a andar pero ya es un must en la Ciudad Condal. 
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“Con la healthy food 
involucras a pequeños 
productores y creas 
tu pequeño sistema 
de abastecimiento”
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“Nosotros potenciamos 
lo ecológico, lo 
biodinámico, el cero 
pesticidas y cero 
productos químicos 
e intentamos romper 
barreras con los lobbies”

“Es el primer capítulo 
internacional con mi 
presencia en la junta de 
la Chaine des Rotisseurs”
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“El cliente internacional es muy agradecido, 
con el que realmente disfrutas”



Devolver lo aprendido 
Iván Acevedo, arquitecto
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Hay profesiones que no pueden vivir sin estar en contacto con la 
sociedad, sin las emociones. De hecho, hay profesiones que transforman 
a la sociedad, que pueden de una manera palpable resolver asuntos 
fundamentales de nuestra vida, alterar positivamente nuestra propia 
percepción sobre nosotros mismos. Iván Acevedo es un joven pero 
sobradamente experimentado arquitecto de origen colombiano que 
hoy en día está poniendo en valor y devolviendo a su país lo aprendido 
durante sus años en Barcelona. 
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OCOA TRAVEL
Nos gusta acompañarte en tu viaje. 
En OCOA TRAVEL nos encanta acompañar al viajero en todo momento 
de la gestión de su viaje, para que éste simplemente se dedique a 
disfrutar de la experiencia. Adelantarnos a los acontecimientos, y 
proporcionarle todo y más para que esos días en familia, con amigos, en 
un grupo de trabajo, sean fáciles, sencillos, placenteros. Una compañía 
de viajes no es simplemente un medio para llegar a un lugar. Tiene que 
asumir el compromiso de crear un mundo a nuestro alrededor. Y eso es 
precisamente OCOA. Y parece que apetece…
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Testimoniales

Ya han leído cuáles son los servicios de OCOA, pero más allá de las palabras están las 
sensaciones. Y estas las transmiten quienes han puesto en sus manos los días más 
felices de sus vidas. 

Dayna L. (USA) 
“Italy..our trip was amazing! All the very best!”

Our trip was amazing! The hotels, private 
transfers, private tours were all perfectly done 
and made our experience. Extremely easy and 
pleasurable. We are grateful for all of your help 
and will definitely use your services again in the 
future. All the very best!

Natalia N. (Panamá) 
“Egipto...seguimos conservando en la memoria y en 
el corazón el viaje”

Ya no haremos ningún viaje de vacaciones si 
no es con vosotros: los hoteles magníficos, el 
barco súper. Aunque mi hija ya os escribió, yo no 
quiero dejar ni un día de agradecer el maravilloso 
viaje que nos preparasteis. El guía fue increíble y 
la verdad todo resulto fenomenal. Mil gracias.

Pere P. (Sant Cugat) 
“Miami y Orlando...el viaje todo genial”

Buenos días Carmen, hace unos días que quería 
escribir, pero hemos estado fuera y no he podido. 
La verdad es que todo el viaje ha ido genial. 
Todo ha salido perfecto y no hemos tenido 
ningún problema. Todos hemos pasado unos días 
fantásticos e inolvidables. Un gran cumpleaños 
para mi mujer. Muy contentos. Todos los hoteles, 
pero especialmente el de Miami, un gran acierto. 
Por ubicación y calidad. Muchas gracias por todo.

Beti. B. (Sant Cugat) 
”Camboya una maravilla, Angkor espectacular!!“

Solo unas líneas para agradecer a todos, el 
fantástico viaje que hemos podido realizar. 
Como siempre, todo estaba meticulosamente 
controlado. No ha fallado nada. Creo que es 
extraordinario el trabajo que todo el equipo: 
agencia, guías, conductores… realizáis. Nos hemos 
sentido mimados y cuidados en todo momento. 
Incluso diría más nos hemos sentido unos 
privilegiados.

Joana D. (Igualada) 
“New York... momentos irrepetibles”

Muy buenas Abel, seguramente 
todavía estarás de vacaciones, 
pero te quería hacer llegar mi 
agradecimiento. En este viaje hemos 
vivido momentos irrepetibles mis 
sobrinas y yo. Todos estos buenos 
momentos, han sido posible gracias 
a ti Abel y a todo tu equipo de Ocoa 
por vuestro trabajo bien hecho, con 
mucha profesionalidad, dedicación 
y estimación. Por todo esto y mucho 
más daros las gracias, y sobre 
todo continuar por este camino OS 
HARÁ SER GRANDES.

Juan. A. (Puerto Rico) 
”Morocco, incredible!!“

On behalf of the Seguros Multiples Cooperative Group, I 
extend our deepest gratitude to Ocoa Travel Consulting, for the 
amazing and outstanding tourism assistance provided during 
our Annual Cultural & Educational Trip to Morocco held from 
March 31st to April 7th, 2019. During such period, our group 
which traveled from San Juan Puerto Rico and was integrated 
by our top sales representatives, visited Fez, Marrakech, and 
Casablanca, among other historical cities was always assisted 
with the highest standards of excellence, in- depth knowledge 
and professionalism. For many reasons, we cherished our first 
visit as a group to Morocco as one of the most memorable 
and gratifying. Again, it was a great pleasure to visit Morocco 
guided by such an incredible and professional team.

http://www.ocoatravel.es

http://www.ocoatravel.es


HENRI MOR
Una marca española que es oro 
líquido. 
Pura poesía en tu paladar cuando lo puedes degustar, Henri Mor es un 
néctar de los dioses que los humanos tenemos la suerte de saborear y 
disfrutar.
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D
esde que conocí la marca a mediados de noviembre, no ha dejado de 
sorprenderme la capacidad que tiene de generar reconocimientos 
nacionales e internacionales. Solamente con una única filosofía de 
empresa: trabajo, trabajo y trabajo.

Henri Mor aún no es una marca de aceites de oliva premium muy conocida 
en España para el gran público. Eso es así porque a pesar de ser el país del mundo con 
la mayor producción de aceite a nivel mundial, nuestro conocimiento de las marcas de 
aceite de oliva españolas es muy limitado, y de AOVE (aceite de oliva virgen extra) mucho 
menos. Se me hace tan extraño que un producto que nos hace ser reconocidos en todo 
el mundo como una referencia den calidad y en singularidad de sabor y propiedades tan 
saludables para el organismo, que no tenga hacia el mercado interno, una importancia 
mayor de la que realmente tiene, por desgracia. Y es que nuestra cultura oleica no está 
para tirar cohetes porque no se estudia ni en primaria, ni en secundaria. Por tanto, como 
muchas otras cosas en España, es de la cultura más típica en nuestro país, ¡la del bar!

“En tres años y poco ha irrumpido 
en el panorama del aceite de oliva Premium español 

para ser una referencia en toda regla”
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grande: crear el mejor 
aceite de oliva posible”
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Sostenibilidad y respeto por el medio ambiente

Y porque la huella de Henri Mor quiere ser 
más profunda, apuesta por un estilo de vida 
saludable, con buenos hábitos, con respeto 
a lo que comemos y al medio ambiente. Por 
ello se preocupan cada día más por producir 
sus aceites de una manera sostenible. Ya 
el año pasado lograron la certificación @
nongmoproject y este año han agregado su 
línea orgánica a la gama de productos Henri 
Mor, con un sabor intenso y respetuoso con el 
medio ambiente.

Romero apuesta fuerte por esta marca, tanto, 
que a través de Xavier Lahuerta, Gastronomy 
Ambassador de Romero y que ha dirigido 
su cocina hacia la salud, están creando una 
alianza para el desarrollo de comunicación 
y de sinergias con la marca de Juncosa para 
proyectar a través de la gastronomía, su uso y 
sus propiedades.

España tiene el privilegio de productos como 
el aceite AOVE, y Henri Mor es una prueba de 
ello. Lo dicho, ¡¡Oro líquido!!!

“Henri Mor se 
preocupa cada día por 
producir sus aceites de 
una manera sostenible”

www.henri-mor.com

http://www.henri-mor.com




La artista que estabas buscando

Sonia G Caballero
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Hay momentos en la historia personal que cambian nuestro rumbo. En 
este número de nuestra revista no es el primer caso que nos encontramos, 
pero el de Sonia G Caballero, es especial. Porque ella es especial. 



ROMERO PREMIUM NETWORKING MAGAZINE
Nº 04 | Abril 2019

http://


ROMERO PREMIUM NETWORKING MAGAZINE
Nº 04 | Abril 2019



José María Kao
Un lujo asiático para Barcelona.
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La popularización de la comida china a lo largo y ancho del orbe, es uno 
de los hechos culturales más fascinantes en la historia de la gastronomía. 
La influencia de la cocina china viene de muy antiguo y está repartida 
en múltiples formas de preparar, servir y condimentar nuestra propia 
cocina. José María Kao es uno de los mejores representantes de la cocina 
china pasada por el tamiz de la cocina mediterránea. 
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https://shanghai-bcn.com/

https://shanghai-bcn.com/
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Marisol López
El poder de las buenas palabras
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Escuchar a Marisol López es convencerte de que el verdadero valor 
humano que debería apreciarse es el de la sencillez. Una mujer con un 
bagaje personal y profesional de verdadero lujo, pero que es capaz de 
hacer que el clima de una reunión se torne en algo distendido, abierto, 

fresco, simplemente con una palabra o con una frase en el momento 
justo. Y a través de ello se hacen las mejores uniones, las mejores 

relaciones y las mejores prescripciones. 
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ACTUALIDAD ROMERO

AFTERWORKS ROMERO 
PREMIUM NETWORKING
Consolidación de los eventos mensuales 
Romero con una clara apuesta por el 
Residente Internacional como impulsor de la 
proactividad en Barcelona: gastronomía, arte 
y sobretodo personas con la clara voluntad 
de, a través del Premium Networking 
(networking + valores humanos) conocer a las 
personas adecuadas.

Y a través de estas actividades se consigue 
crear el ambiente adecuado para, desde un 
status de la confianza, encarar cualquier tipo 
de proyecto, personal y/o empresarial, con 
nuestro networking.

Y es que no se nos ocurre una mejor manera 
de poder desarrollar nuestras ideas y 
nuestros objetivos, que no sea con personas 
que nos han proporcionado la suficiente 
confianza como para iniciar junto a ellos lo 
que realmente nos apasione o nos interese. 
No nos pongamos limites, no lo pretendamos, 
y sí eliminemos cualquier freno que pueda 
reducir nuestro potencial

A continuación, algunos “highlights” de los 3 
afterworks ocurridos hasta ahora en lo que va 
de año en el entorno de Romero:

Afterwork Romero Premium Networking:  
Art & Gastronomy, pilares de nuestra razón de ser

La conexión humana sigue funcionando en el 
tercer Afterwork Romero Premium Networking

AFTERWORK ROMERO: Premium Networking 
de otro nivel

https://youtu.be/vAtjHIiUDkE
https://youtu.be/ON8Mk2UyVgU
https://youtu.be/LVIFAcftHfw
https://youtu.be/vAtjHIiUDkE
https://youtu.be/ON8Mk2UyVgU
https://youtu.be/LVIFAcftHfw


“El éxito no se logra sólo con cualidades 
especiales. Es sobre todo un trabajo de 

constancia, de método y de organización.”
Víctor Hugo
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https://www.facebook.com/romero.networking/
https://www.instagram.com/romero_premium_networking/
https://www.youtube.com/channel/UCCwCl0Rl8Z_xvGrCDQdbb-Q
https://twitter.com/romero_premium
https://play.google.com/store/apps/details?id=com.ROMEROPREMIUMNETWORKINGMAGAZINE.app
https://itunes.apple.com/us/app/romero-premium-networking/id1391662724?platform=ipad&preserveScrollPosition=true&platform=ipad#platform/ipad&platform=ipad
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